
Actie
Gebruik de directe link naar het model om zelf een selectie te maken van nieuwe partners en het ecosysteem 

strategisch uit te breiden. We horen graag jouw feedback op het model om het verder te verbeteren!

Slimme partnerselectie voor een succesvol digitaal ecosysteem
Digitale ecosystemen vormen de ruggengraat van moderne innovatie en samenwerking. Dit document is een 

essentieel bouwblok binnen het bredere Digitaal Ecosystem Services Framework, dat alle benodigde elementen 

biedt voor het opzetten en onderhouden van een succesvol digitaal ecosysteem.

Meer weten? 

Ontdek de andere bouwblokken van het framework voor een compleet overzicht van digitale ecosysteemstrategie!

Het belang van goede partnerselectie

Een succesvol digitaal ecosysteem staat of valt met 

de juiste partners. Partners bepalen niet alleen de 

innovatiekracht en groei, maar ook de stabiliteit van 

het ecosysteem. Een gestructureerd selectieproces 

helpt bij het identificeren van de meest waardevolle 

partners en voorkomt inefficiënte samenwerkingen. Een 

effectief ecosysteem begint bij de juiste partners. De 

selectiecriteria spelen hierin een cruciale rol:

•	 Partner’s Characteristics: betrouwbaarheid, reputatie, 

samenwerkingservaring en culturele compatibiliteit 

bepalen of een partner een duurzame aanvulling is.

•	 Partner’s Capabilities: beschikbaarheid van middelen, 

innovatievermogen en managementcapaciteiten zijn 

essentieel voor waardecreatie binnen het ecosysteem.

•	 Partner’s Product: kwaliteit, betrouwbaarheid, 

prijsstelling en documentatie zijn cruciale aspecten om 

naadloze integratie te garanderen.

•	 Partner’s Knowledge Assets: beschikbare technische 

en zakelijke kennis, bereidheid om deze te delen en de 

mate van innovatie bepalen de toegevoegde waarde 

van een partner.

•	 Partner’s Sales Capabilities: het vermogen om 

producten effectief in de markt te zetten, commerciële 

slagkracht en klantgerichtheid beïnvloeden het succes 

binnen het ecosysteem.

•	 Orchestrator Perspective: de strategische match 

tussen de partner en de ecosysteemvisie, evenals de 

bereidheid om te investeren en zich te conformeren aan 

ecosysteemregels.

Waarom dit bouwblok essentieel is

Binnen het bredere Digitaal Ecosystem Services 

Framework draagt partnerselectie bij aan:

•	 Snellere innovatie en marktintroductie.

•	 Grotere klanttevredenheid door een breed scala aan 

geïntegreerde diensten.

•	 Meer strategische controle over de waardecreatie 

binnen het netwerk.

Hoe gebruik je het model?

Wil je direct aan de slag met partnerselectie? Volg deze 

drie eenvoudige stappen:

1.	 Bepaal de wegingsfactoren – Definieer 

welke selectiecriteria (zoals betrouwbaarheid, 

innovatievermogen, marktpositie) het belangrijkst zijn 

en wijs hen een gewicht toe.

2.	 Beoordeel de partners – Gebruik de Excel-tool 

om potentiële partners te scoren op basis van de 

gedefinieerde criteria.

3.	 Analyseer het resultaat – Vergelijk de scores en 

identificeer de beste partners voor jouw ecosysteem.
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